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Сорокин Илья Борисович
	Цель

Год и дата рождения

Семейное положение


	Соискатель на должность:
 Специалист по развитию продаж /региональный супервайзер/
17 мая 1975 года
Женат, сын 7 лет

	Опыт работы
	08.2012 -по настоящее время           ОАО «ВИММ-БИЛЛЬ-ДАНН Напитки»
Региональный супервайзер
(Зона ответственности – Весь регион)

	
	Основные задачи:

-      Управление командой ТП ( 10 человек)
· Подбор и обучение (аудиторные и полевые тренинги)

· Планирование развития персонала (определение точек роста сотрудников)

· Мотивация персонала (разработка системы мотивации)

· Оценка работы персонала (совместные и непосредственные аудиты, косвенная оценка посредством программ 1С и Exel)
· Управление каналами сбыта Калининградской области  

· Организация работы с дистрибьютором
· Анализ позиции компании на рынке г. Калининграда

· Методическая поддержка и контроль мероприятий проводимых отделом маркетинга.
· Планирование  продаж по области, осуществление контроля за  их выполнением
· Отслеживание уровня дебиторской задолженности


	Опыт работы
	02.2010 – 08.201          ЗАО «Пивоварня Москва-Эфес» 
Должность: Специалист по развитию продаж/супервайзер
 (Зона ответственности – Весь регион)

	
	Основные задачи:

-     Управление командой ТП ( 12 человек)
· Подбор и обучение (аудиторные и полевые тренинги)

· Планирование развития персонала (определение точек роста сотрудников)

· Мотивация персонала (разработка системы мотивации)

· Оценка работы персонала (совместные и непосредственные аудиты, косвенная оценка посредством программ 1 С 8, SAP)
· Управление каналами сбыта  

· Организация работы с дистрибьюторами

· Анализ позиции компании на рынке г. Калининграда

· Планирование и проведение промоакций

· Планирование  продаж по региону, осуществление контроля за ходом их выполнения.
-      Обеспечение документооборота между дистрибьютором и заводом

	Опыт работы  
	01.2009 – 02.2010     ГК «Золотая мельница»

Должность: полевой супервайзер, контракт ЗАО «Пивоварня Москва-Эфес»


	
	Основные задачи:

· Контроль команды торговых представителей.

· Контроль дебиторской задолженности на территории.

· Проведение переговоров с представителями торговых точек.


	
	2006 – 2009  ООО  «Бастион», контракт ЗАО «Пивоварня Москва-Эфес»
 Торговый представитель
Основные задачи:

· Работа с розничными и сетевыми торговыми точками на территории г. Калининграда

· Планирование мероприятий направленных на продвижение продукции.

· Контроль уровня дебиторской задолженности



	Образование
	1992-1995       Калининградское медицинское училище

Специальность: эпидемиолог.

2001-2006 Калининградский Государственный Университет им. Канта

Специальность: Биолог

Дополнительное образование:

· Семинар-Тренинг «Эффективное руководство»  ЗАО«Пивоварня Москва-Эфес».
· Семинар-Тренинг «Успешные переговоры»  ЗАО«Пивоварня Москва-Эфес».

· Семинар-Тренинг «Развитие ключевых клиентов»  ЗАО«Пивоварня Москва-Эфес».

· Семинар-Тренинг «Полевой коучинг»  ЗАО«Пивоварня Москва-Эфес».

· Тренинг «Командобразование»  ЗАО«Пивоварня Москва-Эфес».

	Увлечения
	Рыбалка, чтение, дополнительное профессиональное совершенствование

	Пользование Компьютером:

Личные Характеристики

Дополнительная информация


	Уверенный пользователь.

Энергичный, коммуникабельный, ответственный, умеющий работать на результат и добиваться поставленной перед собой цели.

Имею  автомобиль марки Хундай Элантра 2002 г/в 

Водительский стаж15 лет


